ARVOA TUOT TAVA

MARKKINOINT!

Miten markkinoinnilla lisataan
maatalouden liikevaihtoa ja
kannattavuutta




ESITTELY

Maarit Kiiskinen

Tyokokemus

Yrittajana Ruusulan tilalla alkaen 2001 ja vakituisesti
2012, www.ruusula.com

Talvisin markkinoinnin ja kaupallistamisen
konsultointia pk-sektorin yrityksille
www.coreadvisory.fi

TBWA\ Helsinki globaali mainostoimisto konsernin
markkinointi

Finprolta Cleantech Finland brandin kehitystehtavat

Koulutus

Liiketalouden jatko-opinnot IMD, Lausanne

Kauppatieteiden tohtorikoulutettava - aiheena
suomalaisten pk-yritysten innovaatioiden
kaupallistaminen

Liilkuntatieteiden maisteri, padaineena
urheilumarkkinointi

Tradenomi, padaineena yrittajyys ja markkinointi




Ruusulan tilan esittelyn loydat YouTubesta, Ruusulan tila:
https://www.youtube.com/watch?v=DLzRsbtbUH4




MIKSI MARKKINOINTI ON
TARKEAA?

ISTA OSISTA ONNISTUN

CKINOINNIN SUUNNITT
OTEUTUS KOOSTUVAT:
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STRATEGIATYO




ASIAKAS:
MIKA TUOTTAA
ARVOA ASIAKKAALLE?

YDIN- MARKKINA:

OSAAMINEN: MILLAINEN ON
MISSA OLEMME HYVIA KILPAILUKENTTA?




KOTITEHTAVA

ASIAKAS:
Selvitd 1-3 tarkeintd asiaa, jotka vaikuttavat
asiakkaan ostopaatdksen tekoon.
=> Mieti mita kehitettavaa toiminnassa on’?

MARKKINA:

Mieti, keta ovat kilpailijat,
missa he ovat hyvia ja mita
konventioita loydat
markkinasta.

OSAAMINEN:
Mieti 1-3 tarkeinta asiaa,
jossa olette ylivoimaisia.

=> Peilaa asioita asiakkaan
oston kriteereihin ja
markkinaan.

=> Tee johtopaatoksia
siitd, missa markkinalla on
tilaa.
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JA UIMARANTA
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Ruusula

J%ian.é'offl‘a&s*l‘a

Ruusulalla on kunnia tyollistda
yhd enemman suomalaisia
nuoria poimintaan,
asiakaspalveluun ja myyntiin
kesédlld 2017! Tydhakemusten
jatto ja valinnat ajoittuvat
huhti-kesdkuulle. limoitamme
tdlla palstalla asiasta
tarkemmin.

Parhain terveisin,
Ruusulan vaki
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KOTITEHTAVA

1) Mallinna tarkeimman asiakasryhmasi ostopolku
yrityksesi tarkeimman tuotteen tai palvelun

kohdalla.

2) Mieti missa ostopolun vaiheessa yrityksellasi on
eniten parantamista ja mita ovat konkreettiset teot?

3) Kalenteroi aika tarvittavien muutosten tekoon.
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MARKKINOINTI-
VIESTINTA




MIKA TUOTE &

KENELLE?
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KOTITEHTAVA

Syvenna startegiaosan kotitehtavaa.

Mieti, kuka on tarkeimman tuottees
ostopaatdksen tekija? Mitka ovat tarkeimmat
ostopaatoksen perusteet?

Voit miettia myds onko kayttaja ja maksaja eri
vai sama henkild ja mitka heidan ostoperusteet
ovat.




MITA

SANOTAAN?




MAKUA JA TUOREUT TA

Tervetuloa! Kun seuraat mansikan tuoksua, [0ydat tiesi Ruusulaan. Olemme palveleva mansikkapaikka Laukaan Kuusisaaressa.
Tarjoamme Sinulle parhaita makuja maalta: maistuvimpia mansikoita ja keittion herkkuja kesdterassin tunnelmassa.

1922 alkanut Ruusulan vden tarina Suomen ensimmaisind ammattimansikanviljelijoina jatkuu ja kehittyy. Ammattitaito ja intohimo
marjoihin yhdistaa tanakin kesana Ruusulan vaen tuottamaan ensiluokkaista mansikkaa laatua arvostaville nautiskelijoille.

Toivotamme mansikan ystavat, itsepoimijat, valmiiksi poimitun noutajat, perheet ja veneilijat lampimasti tervetulleeksi Ruusulaan
viettdmaan kanssamme viihtyisdaa kesapaivaa kauniiseen Keski-Suomen jarvimaisemaan.

® ®

TULE TILAA TIEDA &
KESARETKELLE VALMIIKSI POIMITUT OLE AJOISSA
ITSEPOIMINTA on paras tapa POIMITUT ovat helppo tapa MANSIKKAVAHTI on maksuton
nauttia Kuusisaaren tunnelmasta. nauttia tuoreista mansikoista. tekstiviestipalvelu, joka ilmoittaa
Sailé mansikat ja kesaretken Poiminta ajoitetaan tilauksesi kun mansikat ovat kypsia. Ei
tarina koko vuodeksi. Kahvila ja mukaan, joten mansikat ovat turhia viesteja, joten tutustu ja
uimaranta... juuri poimittuja. jata tietosi turvallisin mielin.




KOTITEHTAVA

Ota aikaisemmin miettimasi 1-3 tarkeinta oston
perustetta nyt kayttdon.

Mieti missa kohti ostopolkua ja missa kontaktipisteessa
nama asiakkaan lisdarvot kannattaa tuoda esille.

Mieti kuhunkin kontaktipisteeseen sopivat
markkinointitekstit, joissa lisaarvot esiintyvat selkeasti ja
napakasti.




WINNYA

KANAVISSA?




KANAVAI

Facebook

Google My Business
Omat kotisivut
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Instagram Séhképostiallek?r]oitus

YRITYKSESI

Toimialasidonnaiset
jarjestdjensivut ym. Maksettu mainonta

Muut sivustot




KANAVAT: CASE RUUSULA

= @
KESKISUOMALAINEN

5 jatkuvasti 73
mybhassa - nyt apua [ |

pyydetdin matkustajilta

MASSAMEDIA

ansaittu ja ostettu

FB & INSTAGRAM

TEHOKAS
MARKKINOINTI-
VIESTINTA

Ruusula

SAHKOPOSTI




KOTITEHTAVA

Mieti 1-5 tarkeinta ansaittua (eli ilmaista) tai
ostettua markkinointikanavaa, josta tavoitat
sinulle merkittavimmat kohderyhmat.




ESIMERKK]

Miten johdan ostopolkua mediasta
ostopaatokseen




KESKISUOMALAINEN

Perjantal, 13.1.2017 Nimipé Nuutti. H a Sakari ja Saku.

Paikirjoitus Kotimaa Talous Ulkomaat Urheilu Tan3an Kulttuuri Mieli

i.ihkki-linja 25 jatkuvasti
myodhassa - nyt apua
pyydetddn matkustajilta =

Sipllan Intian-matkasta ja
Chempoliksesta tehty yhteensa

Slpilan lasten osittain
omistaman Chempollksen Intlan
Dblojalostamohanikkeessa vield
monta valhetta edessa

Karhu purl miesta jalkaan
Kouvolassa - Yle: Kuolleeksl

TILAUS
NETISSA
JA
TILAUSVAHYV.

KESKISUOMALAINEN




RU U S U | a TERVETULOA MANSIKAT TERASSI BLOGI ME

MANSIKKATILAUS

MAKUA JA TUOREUTTA

Talld lomakkeella teet Ruusulan mansikkatilauksen.

Mansikkatilauksella varmistat parhaan l2adun, tuoreuden ja saatavuuden!

Ajoitamme poiminnan ja toimituksen tilauksesi mukaan, jotta mansikat ovat juuri poimittuja.
Tilauksen voit noutaa tilalta, Plantagenin tai JKL sataman myyntipisteeltd.

TILAUS

NETISSA NOUTO
KESKISUOMALAINEN A PISTEELTA

TILAUSVAHV.
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TILAUS

NETISSA NOUTO
A PISTEELTA

TILAUSVAHV.

KESKISUOMALAINEN




Suosittelisitko Ruusulaa
saamasi palvelun
perusteella? Asteikko 1-
10
(10=erittdin tod. nak.)
Voit kertoa kokemuksesi
my&s omin sanoin.

Kiitos! Voit antaa
vastaamalla
tahan viestiin Ruusulasta

suosituksen. Julkaisemme
suosittelut nimettdmina
mm. Verkkosivuilla.
Kiittaen,
Ruusulan vaki

TILAUS
NETISSA NOUTO
KESKISUOMALAINEN A PISTEELTA

TILAUSVAHV.



KOTITEHTAVA

Mieti, miten johdatat asiakkaasi mainoksesta
ostoon asken valitsemistasi kanavista. Muista,
etta ostopolkusi tulee olla katkeamaton.

Tarkastele tekemaasi ostopolkua viela ostopolun
helppouden nakdkulmasta ja poista mahdollisia
hankaluuksia tai oston esteita.
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'
-

it ; 7 R, S .




KOTITEHTAVA

Mieti onko asiakaspalvelussa osaava henkildkunta.
Vastataanko asiakkaiden tiedusteluinin riittavan
nopeasti?

Osataanko myyntipisteella kartoittaa asiakkaan
tarve ja tehda tarvittaessa lisamyynti?

Mieti miten ja kuka yrityksessa ottaa negatiivisen
asiakaspalauteen vastaan ja onko reklamaatioille
olemassa prosessi?
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YHTEISKUNTA-
VAIKUT TAMINEN




Videon nuorten tyollistamisesta loydat YouTubesta, Ruusulan tila:
https://www.youtube.com/watch?v=uND6zB_Ny 4&t=2s




KIITOS!




Olemme kehittaneet Ruusulan tilan
kokemukseen pohjautuvan alkutuotannon
sahkdisen markkinoinnin ja myynnin
jarjestelman, josta voi olla hyotya Sinullekin.

Ole rohkeasti yhteydessa niin kerromme lisaa!

MAARIT KIISKINEN
maarit@ruusula.com
+358 400 241 700



mailto:maarit@ruusula.com

